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Mission, Werte und Vision

Mission

Unternehmen der Baumaschinen- und Nutzfahrzeugbranche bei
der nationalen und internationalen Vermarktung effizient
unterstützen

Werte

1. Der Kunde steht im Vordergrund

2. Teamarbeit

3. Innovation

Vision

“Der Marktplatz und die digitale Lösung sein, an den man zuerst
im Zusammenhang mit Baumaschinen und Nutzfahrzeugen
denkt.”
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2001 2007 - 2008 2009 - 20122003 - 2006 2013 - 2016 2016

Gründung durch

Partek Corp. als

eine der ersten B2B 

Handels-Plattformen

Schnelle Expansion in ganz

Europa

Schnelles Wachstum von 

Traffic sowie Anzahl der 

Anzeigen

100% 

Tochterfirma

von Ritchie 

Bros:

➢ Viele weitere

Pläne…

Expansion in die nordischen

Länder, Polen, Tschech. Rep. 

und das Baltikum

Eröffnung der Büros in GB 

und Irland

Tochtergesellschaft

in den USA

Schneller Aufbau 

internationaler

Präsenz

> 4,000 Kunden

Wachstumskapital

bereitgestellt von Alma 

Media, einer finnischen

Medienfirma

MBO Mascus

Verlegung des 

Hauptsitzes in die 

Niederlande

2003

Mascus Geschichte
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25

Mascus lokales Büro

Mascus lokale Webseite

Mascus Büros weltweit
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Mascus Büros in Europa

Mascus lokales Büro

Mascus lokale Webseite
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100 Mitarbeiter weltweit

456 000 
gebr. Maschinen in 6 Segmenten

6 000
Kunden

In 58
Ländern

Seit

2000

42 Sprachen

und 150 Währungen

Mascus in Zahlen



9

23 Millionen

Seitenaufrufe

23 000
Telefonanrufe

vermittelt

43 000
Gesendete

Kaufanfragen

4,1 Millionen
Seitenaufrufe

Von 2,7 Millionen Besuchern

25% 
Wechsel des Maschinenbestandes

Statistiken



6.000 professionelle Verkäufer 2,7 Millionen Käufer / Monat

Händler

OEMs

Auktionshäuser

Verleihfirmen

Großhändler

Privatpersonen und Kleinunternehmer

Händler

Importeure

Transportunternehmen

Unternehmer

Landwirte

Auftragnehmer
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Wer nutzt Mascus

Angebot Nachfrage



Auktionsbereich

Marketing-Lösungen für 

Händler undOEMs

Online-

Marktplatz
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Bestandsmanagement, 

Webshops& Apps

Marktwert-

Ermittlungs-Tool

Händler-

verzeichnis

Mehr als ein Online-Marktplatz



Bestandsmanagement Referenzen
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… und einige mehr
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Gerhard Fabini
Senior Sales Manager DACH

Ritchie Bros. Deutschland GmbH

Berliner Str. 2

49716 Meppen

Tel: +49 841 97058095

Fax: +49 841 97055106

Mobil: +49 176 17865241

E-Mail: gerhard.fabini@mascus.de

www.mascus.de   www.mascus.at   www.mascus.ch   www.mascus.li   

Kontaktdaten


